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mm Las principales empresas
del sector estan totalmente de
acuerdo con que se regule, de
una vez por todas; su actividad.
El hecho de que no existan limi-
tes legales para ser intermedia-
rio financiero propicia que junto
a los profesionales éticamente
responsables convivan ciertos
oportunistas que intentan sa-
car el maximo rendimiento a la
intermediacién sin tener dema-
siados escriipulos. El Gobierno
ya ha aprobado un anteproyecto
deley para regular esta préctica
empresarial que, en estos mo-
mentos, se encuentra tramitan-
dose en el Congreso.

Y es que la intermediacién fi-
nanciera, sin regulacién, puede
producir facilmente situaciones
fraudulentas. La intermediacion
es, exactamente, asesoramien-
to profesional para dar la me-
jor oferta de entre la cada vez
més amplia gama de productos
financieros disponibles en el
mercado. Sus profesionales son
lo que en el mundo anglosajén
llaman brokers y los &mbitos so-
bre los que asesoran van desde
la gestién de hipotecas a la re-
unificacién de pagos dé distintos
créditos, pasando por la consoli-
dacién de cuentas ola busqueda
ynegociacion con bancos y enti-
dades financieras de opciones de
financiacién.

En Esparia, todavia sin datos
oficiales del seetor, se calcula
que esta actividad agrupa a
més de 8.000 enipresas y agen-
tes independientes. En 2004,
esta cifra era de sélo.un millar.
El crecimiento, pues, ha'sido
espectacular. Debido, basica-
mente, a la proliferacién de pro-
ductos financieros en bancos y
cajas, al aumento de entidades
(no reguladas ni controladas por
el Banco de Espafia) prestamis-
tas, asf como al gran nimero de
hipotecas que en Espana se han
tramitado en los tltimos cinco
afios. El fendmeéno de la inmigra-
cién, conun nuevo mercado por
explotar, también ha beneficiado
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El sector quiere profesionalizarse

La intermediacién financiera, en nuestro pafs, es todavia muy
de regulacién y transparenciaya .
estéin sobre la mesa. Nace una nueva patronal, ASIFIN, con el
fin de profesionalizar al sector dot4ndole de transparencia,

ala expansién de estos brokers,
ya sea como empresa o como
profesionales free-lance.

Espafia, pues, est4 caminando
hacia los niveles de intermedia-
cién financiera de pafses como
Estados Unidos, Holanda o Rei-
no Unido, donde los brokers tra-
mitan entre el 80% y el 85% de
los préstamos hipotecarios. De
momerito, aqui, estamos sobre
el 10% de esta cifra.

Todo parece indicar que esta

Laintermediacion ha
vivido un 'boom’ en
Espafia. En cuatro afios
se ha pasado del millar
de agentes alos 8.000

cifra ird en aumento afio tras
afio, atrayendo nuevos agentes
para la actividad intermedia-
dora. Y aquf es donde nace la
preocupacién de empresas del

sector que, més alld del boom de - _

los tiltimos tiempas, hace afios
que realizan esta actividad.

NACE ASIFIN

Empresas como Gestién Direc-
ta, Hipotecamania o Geseredit
llevan a sus espaldas afios de in-
termediacién financiera conuna
cartera muy amplia de clientes.
Estas empresasson las primeras
interesadas, segiin aseguran sus

responsables, en que se apruebe -

la ley que regula el sector para,
en palabras del presidente de
Gestién Directa, Marc Caste-
llarnau, “se profesionalice de una
vez por todas este sector”.

Castellarnau es el presidente
de una nuieva asociacién, ASI-
FIN, que nace precisamente con
este objetivo. “Queremos pramo-
ver el conocimientoy el prestigio
de la actividad de los interme-
diarios de financiacién entre el
mundo empresarial y la sociedad
en general. Ademds, necesita-
mos que se regule el sector en
beneficio de los consumidores”,
explica Castellarnau.

ASIFIN nace de la agrupacion
de seis empresas. Ademas de

Gestién Directa, Hipotecamanfa
y Gescredit, se suman Broker’s
Finance, Freedom Finance y
Duck Fin, todas ellas espafiolas y
radicadas entre Barcelona, Ma-
drid y Vigo. Entre las seis mue-
ven un voluinen de intermedia-
cién aproximado de unos 2.000
millones de euros, asesoran a

Mare Castellarnau, prasld'ente de la Patronal Asifin

maés de 5.000 familias y facturan
en conjurnto unos 70 millones de
euros anuales. :
Lo que, segiin sus promotores;
diferencia a ASIFIN de otras
asociaciones de intermediarios
financieros existentes ya en Es-
paiia es su codigo éticorla clave
esta en que sélo trabajan con

capital proveniente de entida-
des reguladas por el Banco de
Espaiia. Es decir, en ningtin ca-
so permiten realizar su actividad
a partir de capital o patrimonio
privado. Esta condicién no es
baladf, ya que asegura la total
transparencia hacia el cliente al
trabajar bajo supervisién. @
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